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Pentacomp buduje
produkt medyczny

Spotka informatyczna, ktora specjalizowata sie w ustugach dla sektora publicznego,
buduje produktowy filar dziatalnosci w segmencie medycznym
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Nawet 5 proc. noworodkéw w Polsce
moze by¢ dotknietych dysplazja stawu
biodrowego i tylko utamek z nich jest
wczesnie diagnozowanych. Pomyst na
zmiane tego stanu rzeczy ma Pentacomp
Systemy Informatyczne, spora spotka in-
formatyczna z Warszawy, ktdra do tej pory
$wiadczyla uslugi przede wszystkim dla
sektora publicznego.

Pentacomp opracowatl — przy dotacyj-
nym wsparciu Agencji Badani Medycznych
(ABM) — system diagnostyczny pod nazwa
Prelux, ktéry na bazie algorytmow sztucz-
nej inteligencji wspiera lekarzy w diagno-
zowaniu wrodzonej dysplazji i wyborze
Sciezki leczenia.

— Dzieki temu projektowi chcemy sie
zdywersyfikowa¢. Wiekszos¢ firm infor-
matycznych na polskim rynku to firmy
projektowe, a nie produktowe. Taki tez
przez lata byl Pentacomp. Wlasne pro-
dukty przynosza nam mniej niz 10 proc.
przychodéw i chcemy to zmieni¢ — mowi
Dariusz Nowakowski, prezes Pentacompu.

Potrzeba medyczna

Prace nad systemem Prelux ruszyly trzy
lata temu. S3 juz zaawansowane — w ostat-
nich miesigcach w osrodkach leczniczych
w Polsce wystartowaly badania kliniczne.

— Pomysl narodzit sie dzieki naszej wspol-
pracy z niewielka przychodnia dziecieca
Gustaw. Pracujg w niej specjalisci od leczenia
dysplazji stawow biodrowych. To oni zasu-
gerowali nam, Ze istnieje skuteczna metoda
diagnozowania dysplazji, opracowana przez
prof. Reinharda Grafa, ale brakuje narzedzi,
ktdre pozwalalyby na jej szybkie i efektywne
stosowanie — méwi Dariusz Nowakowski.

Prof. Reinhard Graf to austriacki ortope-
da, ktéry w latach 80. opracowal metode
oceny stanu stawéw biodrowych u nie-
mowlat metoda ultrasonograficzng (USG).

— Nie prowadzi si¢ jednak badan prze-
siewowych, a dysplazje wykrywa sie
zazwyczaj dopiero wtedy, gdy dziecko
zaczyna chodzic¢ i rodzice zauwaza nie-
prawidlowosci. A im pdzniej wykrywa sie
wade, tym trudniej ja leczy¢, a u starszych
0s6b konieczne s operacje. Nasz system
ma pozwalac na szybsza analize wynikéw
USG i sygnalizowanie nieprawidtowosci le-
karzom. Wytrenowali$my modele Ali no-
tujemy wysoka skuteczno$¢ wykrywania
nieprawidtowosci — na poziomie 99 proc.
— tlumaczy prezes Pentacompu.

Na prace nad systemem spotka dostata
niespelna 10 min zt dotacji z ABM, do cze-
go dolozyla ponad 5 min zt z wlasnych pie-
niedzy.
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— Dotacja pomogla w sfinansowa-
niu prac badawczych, ale certyfikacje
wymagang do dopuszczenia na rynek
gotowego wyrobu medycznego bedzie-
my musieli sfinansowa¢ sami — moéwi
Dariusz Nowakowski.

Miedzynarodowa strategia
Badania kliniczne systemu ruszyly we
wrzesniu i potrwajg okoto 1,5 roku.

— Prowadzimy je w trzech osrodkach
w Polsce, bedziemy dolacza¢ kolejne.
Zakladamy, ze do rozpoczecia procesu cer-
tyfikacji systemu bedziemy gotowi w marcu
2027r. W pierwszej kolejnosci myslimy o ryn-
kach unijnych, prowadzilismy juz wstepne
rozmowy z partnerami z Arabii Saudyjskiej.
Analizujemy tez rynek amerykanski, cho¢
tam niezbedne beda odrebne badania kli-
niczne — méwi Dariusz Nowakowski.

Docelowo odbiorcami technologii maja
by¢ placowki medyczne.

— Nie ujawniamy jeszcze strategii ko-
mercjalizacji. Zaktadamy, Ze nasz produkt
bedzie sie integrowat z systemami gabi-
netowymi, moze by¢ wiec atrakcyjny dla
dostawcow takich systeméw lub produ-
centow sprzetu USG. W komercjalizacji na
pewno pomogloby refundowanie takiego
badania lub gdyby ruszy! program badan
przesiewowych. Uwazamy, ze to techno-
logia przelomowa i dobrze wpisujaca sie
w trend wykorzystania Al w diagnosty-
ce medycznej, dlatego jeszcze na etapie
badan klinicznych chcemy uruchamia¢
pilotazowe wdrozenia w placéwkach me-

dycznych w Polsce i poza nig — méwi pre-
zes Pentacompu.

Publiczny biznes

W ubieglym roku Pentacomp mial pra-
wie 170 min z} skonsolidowanych przy-
chodéw, o niespelna 1 proc. mniej niz
rok wczesniej, notujac 10,6 min zt zysku
netto. Zatrudnia ponad 500 polskich in-
formatykow.

— Dzialamy przede wszystkim na rynku
publicznym — naszymi klientami sa mini-
sterstwa i agendy rzadowe. To sprawia, ze
jesteSmy mocno uzaleznieni od parstwo-
wych cykli inwestycyjnych — thumaczy
Dariusz Nowakowski.

Spétka generuje przychody przede
wszystkim z sektora publicznego.
Wspdltworzy platforme e-Zdrowie, czyli
jeden z najwiekszych panstwowych pro-
jektow informatycznych. W jego ramach
rozwijata m.in. projekty e-Recepty, Portal
Pacjenta czy mojelKP.

— Ministerstwo Zdrowia to wcigz nasz
najwazniejszy partner zapewniajacy w za-
leznosci od roku 20-30 proc. przychodéw
— moéwi Dariusz Nowakowski.

Spotka swiadczy réwniez ustugi stuz-
bom celno-skarbowym zwigzane m.in.
z systemami nadzorujacymi pobdr akcy-
zy. Znaczacym jej klientem jest tez m.in.
Gléwny Inspektorat Transportu Drogowego.

— ZrealizowaliSmy tez prestizowy
kontrakt na obsluge systemu gloso-
wan dla Kancelarii Sejmu — moéwi pre-
zes Pentacompu.

Przetargowa posucha

Wiascicielem spotki od 2019 r. jest ka-
nadyjski inwestor prywatny Hugues
Gervais. Poza sferg publiczng Pentacomp
$wiadczy tez ustugi m.in. firmom logi-
stycznym, bankom i ubezpieczycielom
oraz telekomom.

— Ubiegly rok rozpoczynali$my z ambit-
nym planem podwojenia wyniku i to si¢
ze wzgledu na sytuacje rynkowa w Polsce
nie udalo. Dobrze, ze wyniki udato sie
utrzymaé na poziomie zblizonym do re-
kordowego 2023 r. Poza Polska mamy tez
niewielkg dzialalno$¢ na rynkach zagra-
nicznych, na ktérych dzialaja tez inne spot-
ki naszego inwestora. W tej chwili realizu-
jemy projekty w Nepalu i Tadzykistanie.
Mamy tez biuro w Singapurze — moéwi
Dariusz Nowakowski.

W tym roku spétka zakladala wzrost
przychodéw i rentownosci. Jak idzie po
trzech kwartatach?

— Zakladamy, ze uda sie wygenerowac
lekki wzrost, ale rynek nadal jest trudny
i widzimy to nie tylko po naszych projek-
tach. Jest mniej przetargéw publicznych,
a o kontrakty, ktdre sa do wziecia, walczy
duzo firm, co mocno wplywa na marzo-
wosc¢. Dlatego wlasnie strategicznie pro-
bujemy przejs¢ w kierunku profilu bardziej
produktowego, niezaleznego od koniunk-
tury w sektorze publicznym. Przychody
z Preluksa nie pojawig sie szybko. To pew-
nie perspektywa najwczesniej roku 2027,
ale sporo krokéw na tej $ciezce juz zrobi-
lismy — méwi Dariusz Nowakowski. © ®



